
La soluzione commerciale multicanale 
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✔✔ Gestione commerciale 
multicanale

✔✔ Indipendente dalla 
piattaforma

✔✔ Indipendente dal 
database

✔✔ Gestione Food e 
Non food

retail core

Il processo di trasformazione in essere nella Distribuzione Organizzata impone alle aziende 
del settore una sempre maggior organizzazione, efficienza e tempestività nella gestione 
delle informazioni, caratteristiche queste che costituiscono uno degli elementi vincenti del-
la strategia aziendale. 
Tutti i dati e le informazioni (verso gli utenti interni o esterni) relative ai processi tipici delle 
aziende Retail (acquisti, vendite, contratti fornitori, ...) vanno dunque gestisti con raziona-
lità, dinamicità e flessibilità.

Su queste basi, forti dell’esperienza decennale specifica del settore, è stato pensato e co-
struito Retail Core.
Retail Core è la soluzione specifica per la gestione commerciale delle aziende di distribu-
zione di beni di largo consumo (Food e Non Food), studiato per gestire tutti i livelli della 
catena del valore (centrali di acquisto, centri di distribuzione, punti di vendita, ...).

È un sistema strutturato in moduli integrati che, grazie alla flessibilità di installazione, può 
essere adattato alle aziende retail di differenti dimensioni, merceologia e logiche di canale 
distributivo (reti dirette, franchising, ecc...).

Caratteristiche
•	Prodotto Best of Breed per la gestione commerciale delle aziende retail
•	Soluzione indipendente dalla piattaforma hardware, dal sistema operativo e dal data-

base sottostante
•	Disponibili alcune funzionalità via web in modalità Client/Server, senza necessità di 

installazione
•	Prodotto italiano, specificamente progettato per la distribuzione e caratterizzato da 

un’architettura lineare, priva delle inefficienze tipiche di un sistema nato per le aziende 
produttive ed adattato alle aziende di distribuzione

Principali funzionalità
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Tesi SpA
Sede Legale: Via Mendicità Istruita, 24 
12042 - Bra (CN)
Sede Centrale: Via Savigliano, 48 - Incrocio 
variante di Bra - 12062 - Loc. Roreto di 
Cherasco (CN)
Tel 0172-476301 - Fax 0172-476399
www.gruppotesi.com
info@gruppotesi.com

Tesi SpA opera con sistema qualità 
ISO9001 certificato TÜV SUD Italia

Contratti Fornitori
Permette di calcolare il valore dell’extra-fattura e di 
monitorare durante l’anno l’andamento delle poste 
contrattuali.
In base alla movimentazione viene ricalcolato l’am-
montare delle poste da liquidare al fornitore.

Attività Amministrative
Attività di registrazione e verifica delle fatture, con 
successiva alimentazione automatica dei sistemi 
contabili tramite flusso dati.

Condizioni di acquisto
Permette di inserire le condizioni a livello di forni-
tore e, per eccezione, a livello di singolo prodotto. 
Consente la gestione illimitata degli sconti e di ap-
plicare una formula dinamica di calcolo degli stessi.

Azioni promozionali di vendita
Consente la gestione delle azioni promozionali indi-
pendentemente dai listini e dagli assortimenti cor-
renti, sia al dettaglio che all’ingrosso.

Assortimenti e prezzi
Possibilità di gestire sia gli assortimenti che i prezzi 
con gerarchie distinte e possibilità di calcolo di prezzi 
automatico alla variazione del costo o sulla base di 
un altro listino.

Riordino automatico fornitori
Emette proposte d’ordine automatiche analizzando 
le serie storiche di vendita, per prodotto o gruppo 
merceologico, depurate dalle promozioni effettua-
te.

Controllo Margini e Statistiche
Possibilità di monitorare l’andamento aziendale 
tramite report di controllo e calcolo dei margini di 
vendita giornalieri e progressivi.

Prezzi Concorrenza
Consente di monitorare i prezzi dei concorrenti con 
caricamento automatico da file o con caricamento 
manuale; consente inoltre di visualizzare il prezzo 
applicato dai concorrenti durante la formulazione 
del prezzo stesso.

Ricevimento e Movimento Merci 
A fronte del bordereau ordini fornitori la merce può 
essere ricevuta in deposito o sul PdV per i controlli 
di congruenza tra ordine-bolla-consegnato. E’ inol-
tre possibile definire nuove causali di magazzino e 
di movimentazione.

Prelievo degli Ordini
Assicura l’efficienza del prelievo della merce per l’e-
vasione degli ordini cliente, attraverso la definizione 
di un percorso ottimale.

Collezione Tessile
Definizione del modello di riferimento e gestione 
delle varianti, fino ad un numero massimo di nove 
(es: taglia, colore, …). Creazione automatica degli 
articoli, partendo dal modello, con esplosione para-
metrica dello stesso.

Inventari
Consente di effettuare lo scarico dell’inventario fisi-
co dal palmare utilizzato per la rilevazione; fornisce 
delle liste di controllo per la valutazione del “delta” 
rispetto al sistema gestionale, nonché delle liste di 
valorizzazione a FIFO/LIFO e a qualsiasi altro costo 
gestito a sistema. Consente inoltre la retro/post-da-
tazione degli inventari per allineare la giacenza alla 
chiusura dell’anno fiscale.

Valorizzazione Magazzino
Possibilità per l’utente di definire illimitate causa-
li di magazzino e di valorizzare ogni movimento, 
partendo da qualsiasi costo gestito all’interno del 
sistema.


